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Jovenes gitanas se forman

como dependientas

Un grupo ha hecho un curso gracias al programa Acceder y la Fundacién
Secretariado Gitano con practicas en un centro comercial y varias tiendas

Las gitanas pertenecen a
un colectivo al que el Fonde
Social Europeo presta
especial atencién para
facilitarles su formacion e
insercidn laboral. Un grupo
de ellas se ha formado para
trabajar en el comercio.

LUIS SANTIAGO. Milagz

La Fundacién Secretariado Gi-
tano ha sido el motor de esta ini-
ciativa que ha contado con la co-
laboracién de la Asociacién de
Jévenes Empresarios (AJE) y Re-
crea, la asociacion en cuya sede se
ha celebrado el curso entre marzo
| y mayo pasado,

Tras el perfodo de practicas en
un centro comerdial y varias tien-
das, dos de las partidpantes han
comenzadoa trabajar, unaenuna
zapateria y la otra en una pastele-
ria. Pero el ciclo formativo ha fi-
nalizado redenternente. Como ex-
plica Ricarde Brea Zapata, pros-
pector de emnpleo de la Fundacién
Secretariado Gitano, “aqui han
acudido persenas con un nivel
de formacién y un perfil muy di-
ferente. Lo hemos intentado y aho-
1a lo que hace falta es que haya mu-
chos contratos™.

Para muchas de las participan-
tes vender no tiene secretos por-
que han acompafiado desde pe-
quefias a sus padres en los mer-
cadillos de los barrios y pueblos.
Sin embargo, hay unas diferen-
cias basicas entre la ventaenla ca-
lle y ponerse detris del mostrador
de un comerdio.

Teresa Molina Cano, gitana de
23 anos y graduado social, ha sido
la monitora del curso y explica que
“la venta en un mercadillo am-

Diplomas. Las participantes en el curso recibieron su diploma en la sede de Recrea. ARCINIEGA

N R  Hannnie

’ Técnicas de ventas, doblar
‘ropay decorar una tienda

» El programa de ensefianzas te-
dricas consté de los siguientes
médulos: comunicacién, técni-
cas de ventas, imagen, doblado
de la ropa, quejas y reclamacio-
nesy arreglo y decoracién de una
tienda, El curso resultd atrayente
para los participantes por su di-
namismo. “Yo sabia vendey, pero
hacia las cosas sin saber como se
1 llamaban. Los juegos y el teatro

han sido muy importantes en el
curso”, cuenta Salvador Santia-
£0, el iinico chico inscrito.

Un total de 11 alumnos (8 mu-
jeres gitanas, un hombre gitano
y dos mujeres no gitanas) han
participado en el curso de de-
pendiente de comercio.

Bl ciclo se celebré bajo el pa-
raguas del programa Acceder
del Fondo Social Europeo.

bulante es mucho mas esponta-
nea”.

Una de las diferencias consis-
te en que “hay que dejar las mu-
letillas al hablar y dirigirse al clien-
te de otra manera, de una forma
mis fina”, explica Molina.

Uno de los modulos del perio-
do de formadén se centrd en cui-
dar la imagen. La monitora deta-
lla que “un dia les dije a las ninas
que se vistieran y pintaran como
si fueran a una entrevista de tra-
bajo y Salvador, que era el inico
chico, y yo hicimos de jurado. Fue
une de los momentos més enri-
quecedores del curso”. m

«De momento quiero
ahorrar y ayudo a mi
€sposo en su tienda
de informatica, pero
me gustar(a montar
UN REegocio propio»

Yolandia Garcia o

«Habfatrabajado
vendiendo en los
mercadillos, pero esto
te da conocimientos
mas técnicosy
culturizay

Dina Tamara Porrasa

«A los dos dias de
acabar las practicas
del curso en una
zapaterfa me han
llamado y me he
puesto a trabajar.
Estoy muy contentan




